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Umsatz des IT-Beraters stieg auf iber 85 Mio. Euro

Softwarehaus ,,adesso*
mit kleinerem Gewinn

Gerald Nill

Der Dortmunder Software-
Entwickler ,adesso“ hat im
letzten Jahr bei erhohtem
Umsatz einen niedrigeren
Gewinn erwirtschaftet. Das
berichtete das Unternehmen
gestern bei seiner Jahresbi-
lanz.

Sowurde nach Angaben des
Finanzvorstandes Christoph
Junge der Umsatz um 20 Pro-
zent auf 85,7 Mio. Euro gestei-
gert. Seinen Aktiondren moch-
te adesso wiederum 15 Cent
Dividende je Aktie - Wert aktu-
ell: 6,20 Euro - ausschiitten.

Das abgelaufene Jahr hatte
fiir adesso schwach begonnen.
Durch ein gutes zweites
Geschiftshalbjahr 2010 erziel-
te der IT-Dienstleister fiir Ban-
ken, Versicherungen und
offentliche Verwaltungen aber
einen neuen Umsatz-Héchst-
stand von 85,7 Mio. Euro.

+Dies entspricht einer Stei-
gerung von 20 Prozent®,
berichtete Junge. ,Davon ent-
fallen acht Punkte auf organi-
sches Wachstum.” Das opera-
tive Ergebnis liege mit 5,6 Mio.
Euro allerdings um 200 000
Euro leicht unter dem Vorjah-
reswert und trotz des stiirke-
ren zweiten Halbjahrs unter
Plan.

Das Konzernergebnis
betrigt knapp 2,5 Mio. Euro.

Das bedeutet ein Ergebnis je
Aktie von 42 Cent nach 61
Cent im Vorjahr. Treiber der
positiven Entwicklung sind
nach Angaben von adesso ,,die
gute Auslastung bei den Bera-
tern und Softwareentwicklern
sowie das anhaltend gute Pro-
duktgeschift“. Die Mitarbei-
terzahl stieg auf den Jahres-
endstand von 729 in der ades-
so Group nach 598 im Vorjahr.
Das Eigenkapital gibt das Soft-
warehaus mit 30,9 Mio. nach
28,8 Mio. Euro an; die Eigen-
kapitalquote stieg von 49,0
auf 49,6 Prozent.

Fiir 2011 erwartet adesso in
einem guten gesamtwirtschaft-
lichen Umfeld ein Wachstum
des IT-Sektors in den deutsch-
sprachigen Markten zwischen
2,5bis 3,5 Prozent. Die adesso
Group will aber mit 7,5 bis 10
Prozent Umsatzwachstum die
ambitionierte Wachstumsstra-
tegie weiter fortsetzen und die
Umsitze auf 92 bis 95 Mio.
Euro steigern.

Der Erlds soll um 10 bis 15
Prozent auf 6,2 bis 6,5 Mio.
Euro wachsen.

Die Marge soll durch eine
hohere Auslastung und zum
Jahreswechsel ergriffene MaR-
nahmen zur Verbesserung der
Personalkostenstruktur  ver-
bessert werden. Erst kiirzlich
konnte ein neuer Millionen-
Auftrag hereingeholt werden.



